Contatti

EMAIL
tmfconsulenza@gmail.c
om

INDIRIZZO
Pompei (NA) Via Nolana
[l Trav. 20

NUMERO DI TELEFONO
3920390080

Lingue parlate

Italiano

Madrelingua
Inglese

Fluente

Competenze

Buone competenze
comunicative acquisite
nel corso di
un'esperienza
lavorativa pregressa,
basata sulla
conclusione di contratti
e trattative commerciali
personali e aziendali:
Esperto

Orientamento al
risultato e capacita di
assumersi
responsabilita in prima
persona : Esperto
Competenze
professionali buona
capacita di ascolto
attivo al fine di
individuare le esigenze
anche inespresse del
cliente, gestendole in
maniera adeguata e
assicurando un servizio
efficace: Esperto
Ottimo spirito di
adattamento in diverse
situazioni, utilizzando
registri diversi in base
ad interlocutori e
contesti: Esperto
Competenze digitali:
ottima conoscenza ed
utilizzo del pacchetto
office e del web : Livello
avanzato

Michele
Troianiello

Da oltre 10 anni mi occupo di attivita finanziaria con

risultati concreti e dimostrabili. Grazie alle diverse
competenze acquisite nel corso della mia carriera
sono in grado di collaborare efficientemente con
team di professionisti altamente funzionali al
raggiungimento di obiettivi ambiziosi,garantendo
elevate perfomance e risultati in linea con le

aspettative.

Percorso Professionale

Agente in attivita
finanziaria- iscritto non
operativo

Troianiello Michele
Pompei

Aprile 2023 / In corso

Agente in attivita
finanziaria

Ing Bank

Pompei

Settembre 2018 / Marzo
2023

Collaboratore
d'agenzia

S.D.L.A. agenzia
monomandataria
Santander Consumer
Bank

Pompei

Giugno 2016 / Maggio
2018

Mediatore Creditizio
Miafin Srl

Pompei

Ottobre 2014 / Marzo
2016

Mediatore creditizio
Prestitosi Spa
Pompei

Agente in attivita finanziaria

- Gestione e ampliamento del
portafoglio, consolidamento della
fidelizzazione dei clienti attraverso
I'ottenimento di insight sulle esigenze
attuali e future.

- Promozione e conclusione di
prodotti bancari:

Prestito personale, mutuo ipotecario,
cessione del quinto, carte di credito,
apertura conto corrente, prodotti
assicurativi.

- Collaborazione efficace e proattiva
con colleghi, operando in sinergia con
il team al raggiungimento degli
obiettivi prefissati.

- Gestione e ampliamento portafoglio
clienti.

- Promozione e conclusione contratti
prodotti Santander Consumer Bank :
Prestiti personali

cessioni del quinto

leasing

credito al consumo

- Gestione e ampliamento portafoglio
clienti.

- promozione e collocazione prodotti
Ibl Banca, Futuro Spa, Che Banca Spa,
Compass Spa, Banca di Sassari Spa,
Findomestic Spa attraverso mandati
di Mediatore creditizio :

prestiti personali

mutui ipotecari

cessioni del quinto

prodotti assicurativi

prestiti alle imprese

- Gestione e ampliamento del
portafoglio clienti.



Propensione alla
relationship e apertura
al dialogo e al
confronto per il
raggiungimento degli
obiettivi prefissati.
Competenze
organizzative e
gestionali. Spiccata
capacita di problem

solving,affinata nel
corso dell'attivita
lavorativa che richiede
una costante
attenzione al cliente al
fine di soddisfare lo
stesso : Esperto

Maggio 2011 / Agosto
2014

- Promozione e collocazione prodotti
Compass Spa, Che Banca Spa, Ibl
Banca Spa attraverso mandato di
Mediatore creditizio :

prestiti personali

cessioni del quinto

mutui ipotecari

prestiti alle aziende

Formazione

Diploma di
Ragioneria

Istituto Superiore "V. De
Franchis "

Piedimonte Matese ( Ce)
2008

Diploma Perito Commerciale
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