Curriculum Vitae — Walter Croccolino

Informazioni personali

e Nome e Cognome: Walter Croccolino
e Data di nascita: 05/11/1970

¢ Luogo di nascita: Roma

¢ Residenza: Anzio (RM)

e Telefono: +39 3281456153

e E-mail: waltercroccolino20@gmail.com

¢ Stato civile: Coniugato

Profilo professionale

Sales Manager con consolidata esperienza nella gestione commerciale, nelle relazioni con i clienti e
nel coordinamento di team vendita. Professionista orientato ai risultati, con forte predisposizione ai
rapporti interpersonali, capacita organizzative e spirito d'iniziativa. Esperienza maturata nei settori
energia, automotive, nautica e servizi professionali.

Formazione

e Maturita agraria (1989)
o Patente D
e Corso di alta velocita automunito

e Patente nautica vela e motore oltre 12 miglia

Esperienza lavorativa

Sales Manager - “Passeggiate in Barca Anzio”
Dal 2020 ad oggi

¢ Gestione del noleggio di imbarcazioni a vela e motore.

e Coordinamento delle attivita commerciali e rapporti con i clienti.



e Organizzazione servizi con e senza skipper.

Sales Manager — Sorgenia S.p.A.
2012 - 2020
e Responsabile della divisione corporate.
e Coordinamento del team Sales Account.
o Gestione clienti domestici, business e PMI.

¢ Sviluppo commerciale e gestione obiettivi di vendita.

Caposalone — Carpoint Motorsport S.p.A.
2008 - 2012

e Responsabile concessionaria Audi e Volkswagen presso la sede di Frosinone.
e Gestione vendite e relazioni con i clienti.

e Coordinamento attivita commerciali del salone.
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Responsabile Ufficio Pubblicita e Broker — Solovela “Organizzazione Mare’
2002 - 2008

e Vendita di spazi pubblicitari per la rivista “Solovela”.
e Broker per imbarcazioni a vela e motore dai 10 ai 24 metri.

e Gestione clienti e trattative commerciali.

Responsabile Vendite - Full Service S.r.l.
e Vendita di pratiche certificate e servizi dedicati a commercialisti, avvocati e notai.

e Gestione commerciale e consulenza ai clienti.

Lingue
e |taliano: Madrelingua

e Inglese: Base

Competenze

e lLeadership e gestione team.
e Ottime capacita relazionali.

e Problem solving.



e Organizzazione commerciale e vendita.
e Gestione delle risorse umane.

e Capacita di negoziazione.



